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В исламской банковской системе кредитование известно, как беспроцентное финансирование 

сделки, проекта, приносящий доход через определенный период времени, вознаграждение или вза-
имно согласованные результаты. Исламское финансирование все чаще рассматривается как альтер-
нативный источник средств для компаний различных сфер деятельности в различных отраслях, осо-
бенно в отрасли финансовых технологий. Совершенствование системы кредитования и определение 
приоритетных направлений развития исламской банковской системы на сегодняшний день находятся 
в центре экономической, политической и социальной жизни, реагируя на изменения экономической 
конъюнктуры, вызываемые действиями государственных органов управления, банк является прово-
дником в стабилизации экономической политики арабских государств. Предметом исследования вы-
ступают экономические отношения, возникающие в процессе финансирования проектов исламского 
банкинга. Основной целью исследования является формирование теоретической платформы взаи-
модействия финансовых инструментов исламского банкинга на основе структурно-функциональной 
особенностью исламской банковской системы. Методология исследования включается в себя методы 
системно-структурного, функционального анализа с построением научно-теоретических моделей 
на основе синтеза современных научных методов познания экономико-социальных явлений. Резуль-
таты исследования направлены на формирование параметральной концепции исламских финансов 
в системе кредитования, основанная на теории ограничений и правовых норм проведения банковских 
операций исламскими банками. 
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In the Islamic banking system, lending is known as interest-free financing of a transaction, a project that 

generates income after a certain period of time, remuneration or mutually agreed results. Islamic finance 
is increasingly seen as an alternative source of funds for companies of various fields of activity in various 
industries, especially in the financial technology industry. The improvement of the lending system and the 
identification of priority areas for the development of the Islamic banking system are currently at the center 
of economic, political and social life, responding to changes in the economic environment caused by the ac-



ВЕСТНИК АЛТАЙСКОЙ АКАДЕМИИ ЭКОНОМИКИ И ПРАВА    № 8   2022 75

ЭКОНОМИЧЕСКИЕ  НАУКИ

tions of government authorities, the bank is a guide in stabilizing the economic policy of the Arab states. The 
subject of the study is the economic relations arising in the process of financing Islamic banking projects. 
The main purpose of the study is to form a theoretical platform for the interaction of financial instruments of 
Islamic banking based on the structural and functional features of the Islamic banking system. The research 
methodology includes methods of system-structural, functional analysis with the construction of scientific 
and theoretical models based on the synthesis of modern scientific methods of cognition of economic and so-
cial phenomena. The results of the study are aimed at forming a parametric concept of Islamic finance in the 
lending system, based on the theory of restrictions and legal norms of banking operations by Islamic banks.

Представители исламского банкин-
га высказывают объективные факты того, 
что ислам запрещает любое приращение 
денег. Но в то же время, это не запрещено 
давать деньги взаймы, так как согласно со-
временной экономической системе без си-
стемы современного кредитования денеж-
но-кредитная политика арабских государств 
не будет эффективна [7, 10, 11]. Важность 
эффективного управления кредитным ри-
ском привлекла внимание многих сторон, 
особенно исследователей, регулирующие 
органы и руководство банка для изучения 
детерминантов кредитного риска в бан-
ковской системе [8]. Это поможет понять 
и предложить структуру комплексного 
управления кредитным риском. Большин-
ство научных исследований подразделяются 
на два направления по факторам, влияющие 
на кредитный риск. Самое популярное на-
правление в научном мире указывает на то, 
что кредит-риск определяется некоторыми 
специфическими для банка переменными 
(BSV) [14, 18-20], и второе направление уче-
ных утверждает, что макроэкономические 
факторы сильно влияют на кредитный риск 
банков [9, 15-17]. Финансовые посредники 
могут свободно определить сочетание вы-
бора фиксированного и переменного дохода, 
а также для их кредита обязательств, пред-
принимательское давление обеспечит эко-
номическую конкуренцию агентов, которые 
отказываются от возможности заинтересо-
ванного участия в сделках Islamic Economist 
[10, 16]. В исламской банковской системе 
признаются кредиты с финансированием, 
в то время как смысл финансирования явля-
ется резервом или эквивалентным требова-
нием и основывается на соглашениях между 
банком и другими сторонами, которые тре-
буют, чтобы финансируемая сторона верну-
ла деньги или сборы по истечении опреде-
ленного периода времени и вознаграждение 
за результаты которые были согласованы 
[13, 14].

В современной исламской системе кре-
дитования финансовые инструменты, фор-

мы и виды кредитования подразделяются 
на краткосрочные (рис. 1), среднесрочные 
(рис. 2) и долгосрочные (рис. 3, 4) контенты.

Мурабаха это контракт на покупку 
с последующей перепродажей. Банк снача-
ла приобретает недвижимость или основное 
средство – машину, оборудование, станок 
для своего клиента. Затем по более высо-
кой цене, учитывающей интерес банка, соб-
ственность передается клиенту в рассрочку 
на условиях выкупа. И клиент регулярно, 
фиксированными платежами рассчитывает-
ся с банком-заимодателем. 

Мурабаха это один из видов продаж, при 
котором необходимо соблюсти следующие 
условия: покупатель должен, прежде всего, 
знать цену товара (в том числе расходы), 
в чем измеряется цена (сумма, вес или коли-
чество); отсутствие рибы; фиксированный 
размер прибыли, банк не в праве изменить 
величину прибыли; банк берет на себя от-
ветственность за некачественный товар, 
но не отвечает за скрытые дефекты товара.

В настоящее время разработан инстру-
мент финансирования Мурабаха просьба 
на покупку через Мушарака [1]:

– торговец, который намерен выделить 
часть своих продаж, чтобы быть в рассроч-
ку, открывает счета в исламских банках и де-
позит своей доли в счет Мушарака, а также 
банк депозит такое же количество или более 
в счет Мушарака.

– продавец с последующей рассрочкой 
продажи и передачи права собственности 
и все, что связано с техническими вопро-
сами его товаров и банк работает на после-
дующей деятельности и уплаты платежами 
и всем финансовым.

– прибыль, полученная в совместном 
сделке распределены между клиентом и бан-
ком в соответствии с соглашением.

Определение прибыли в Мурабаха 
по операциям в исламских банках связана 
с первоначальной ценой товара и связанные 
с этим расходы; первоначальным взносом 
стоимости, который будет согласован; коли-
чеством платежей; сроком погашения.
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Основные 
условия дого-

вора 

- капитал должен представлять собой деньги;
- необходимо знать точную сумму, которая вносится в 
бизнес;
- капитал должен быть наличным;
- собственник капитала не должен препятствовать 
управляющему, который ведет предпринимательскую 
деятельность, в его управлении. 

Условия рас-
пределения

прибыли 

- доля прибыли каждой из сторон должна быть из-
вестной при подписании договора;
- обе стороны должны совместно делить прибыль 
в соответствии с условиями, указанными в договоре, 
то есть ни одна из сторон не имеет права забирать 
полностью всю прибыль;
- распределение прибыли должно происходить между 
участниками договора в долевой пропорции. 

Условия 
труда 

- нельзя ставить условия, которые приводят к умень-
шению дохода;
- можно ограничиваться определенными условиями, 
если вы были полезны на благо обеих сторон договора;
- нельзя сделать некоторую работу без разрешения 
Раб-Аль-маль Мудараба: инвестировать или пожерт-
вовать. 

Рис. 4. Основные принципы договора Мудараба

Аль-Салям – это договор между Банком 
и клиентом на продажу или покупку кон-
кретного товара является противоположно-
стью продажи в кредит [2,6] состоит из сле-
дующих элементов [3,7]: 

– Аль-муслим или рабб-аль-салям 
(Работодатель): покупатель товара (это мо-
жет быть банк, если он купил товар от кли-
ента, или может быть клиент, если он купил 
товар у банка).

– Аль-муслим – элие (продавец товаров): 
продавец товаров, которые получает цену 
товаров сразу, с поступление товаров позже.

– Капитал салям: цена товара.
– Долг салям (аль-муслим – фие): товары.
Банк, выдает сертификат долевого уча-

стия (сукук) для финансирования покуп-
ки товаров на основе Салям, покупатель 
Салям являются владельцем товара после 
получения их от продавца. Реализация су-
кук не возможна, т.к. является долговым 
обязательством. 

Торговые методы Салям, используемые 
исламскими банками являются инструмен-

том финансирования с высокой эффектив-
ностью в Исламской экономике и банков-
ской деятельности с точки зрения гибкости 
и отзывчивости к различным финансовым 
нуждам [1, 4], и они применяется на прак-
тике в следующих областях:

– в сельском хозяйстве это эффектив-
ный инструмент для финансирования сель-
скохозяйственного сектора, банк финанси-
рует фермеров на покупку сырья и семян, 
в обмен на часть их продукции [2, 9], таким 
образом, банк способствует развитию это-
го сектора;

– в промышленности банки используют 
Салям для финансирования производства.

– в торговле исламские банки, финанси-
рующие внешнюю торговлю через закупку 
сырья от производителей и повторно реали-
зуют по выгодным ценам для увеличения 
импорта и экспорта. А также, способствуют 
в снижении проблемы задолженности и де-
фицита платежного баланса, Салям в дан-
ном случае финансирует и стимулирует от-
расли в исламских странах [3, 17].
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– в финансировании основных средств: 
исламские банки могут использовать Са-
лям в качестве альтернативы в лизинг, т.е. 
банк предоставляет необходимые основные 
средства для открытия бизнеса, или для мо-
дернизации действующего бизнеса, в обмен 
на часть продукции в партиях по времени 
доставки [4,18].

Кард-аль-хасан представляет собой бес-
процентный благотворительный кредит, 
при котором заемщик платит банку только 
за свое текущее расчетное (техническое) 
обслуживание по использованной им части 
выделенного ему финансирования (кредит-
ной линии).

Истисна – это договор подряда, предус-
матривающий финансирование определен-
ного объема работ (как правило, связанных 
со строительством) [1, 4]. 

Необходимо отметить, что исламский 
банк работает в двух случаях Истисна. 
В первом случае (Истисна) банк делает за-
каз на производство товара от клиента с це-
лью использования (для перепродажи или 
сдачи в аренду) или быть агентом третьей 
стороне за плату. Во втором случае (про-
изводитель) банк производит необходимые 
товары от клиентов через то, что находится 
в собственности компаний и фабрик [3, 17].

Договора подряда Истисна используется 
и применяется в следующих областях:

– финансирование тяжелой промышлен-
ности (кораблестроение, авиация, промыш-
ленность).

– финансирование консервной и пище-
вой промышленности.

– финансирование инфраструктурных 
проектов, таких как железные дороги, пор-
ты и т.д., в соответствии с договорами СЭП. 
Банки выступают в качестве посредников 
между специализированными компаниями 
в тяжелой промышленности и клиентами.

СЭП контракты (Строить, эксплуати-
ровать и передать во владение): подобные 
соглашения часто используют в реализа-
ции крупных проектов, связанных с инфра-
структурой, где государство предоставило 
концессию на компании (исламского банка) 
для создания проекта. Исламский банк фи-
нансирует этот проект из своих собственных 
средств, или путем выдачи инструментов 
(Сукук) Истисны, после этого банк может 
заключать договоры Истисны параллельно 
с другим компаниями для реализации проек-
та. Правительство и государство использует 
данные договора в случае финансовой несо-
стоятельности финансирования некоторых 
проектов. Отличительные характеристики 
договора Салям и договора Истисна пред-
ставлены в таблице.

Продажи в рассрочку – это продажа 
фьючерсных или других инструментов 
из набора банковских ресурсов, с помощью 
которых средства банка находятся в ведении 
и добиться доходов, продажи в рассрочку 
в исламских банков договор, в котором банк 
обязуется к доставке товара покупателю не-
медленно в обмен на отсрочку уплаты цены. 
Это может быть отсрочка от полной стоимо-
сти или части [2, 13] и, как правило, отсро-
ченный платеж в части цены товара по пла-
тежам или премий.

Сравнительная характеристика договоров Салям и Истисна 

Элемент сравнения Финансирование 
Салям

Финансирование 
Истисна

Предмет договора Торговый договор товаров Договор натуральных товаров или промыш-
ленных товаров

Обязательства по договору С момента подписания После начала производства
Виды товаров Все вещи, которые могут быть 

описаны
Вещи, которые могут войти в отрасль

Цена договора наличными в денежной форме Оплата наличными в рассрочку, или  
в соответствии с этапами завершения  
строительства

Способы поставки Фиксированная дата поставки В соответствии с соглашением партиями
Основе корреляция  
договора

Договор связан с товарами, 
которые не нужны работы для 
того, чтобы им найдены

Договор связан с товарами и работой

Форма прибыли Разница между ценой продажи 
и покупки товаров

Разница между ценой продажи  
и стоимости производства
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Иджара (лизинг) предусматривает согла-
шение между банком и клиентом, по кото-
рому банк покупает, а затем сдает в аренду 
оборудование по требованию клиента. Про-
должительность аренды и размер арендной 
платы согласуются сторонами. Собствен-
ность на оборудование остается у банка. 
Данный банковский продукт используется 
при финансировании производства и строи-
тельных работ [2, 14]. 

Долгосрочными финансовыми займами 
(на срок более пяти лет) в исламских банках 
являются: Мушарака, Мудараба, Мгараса.

Мушарака совместное долевое предпри-
ятие, в котором инвесторы осуществляют 
вложения в складчину и делят между собой 
полученные прибыли или убытки в соот-
ветствии с размером пая каждого участни-
ка. Одним из инвесторов может выступать 
исламский банк [1, 5]. По структуре Муша-
рака похожа на обычное партнерство или со-
вместную деятельность. Она используется 
при реализации долгосрочных инвестици-
онных проектов. Обычно финансовая орга-
низация вносит денежные средства, а поку-
патели (клиенты) – имущество в совмест-
ную деятельность или предприятие, которое 
может быть создано как с учреждением, так 
и без учреждения юридического лица. 

Преимуществом совместной деятельно-
сти без учреждения юридического лица яв-
ляется более простой процесс управления. 
Партнеры Мушарака распределяют между 
собой доходы в согласованных пропорциях, 
а убытки распределяются пропорциональ-
но первичным инвестициям. Управляющим 
Мушарака, как правило, назначается клиент, 
ответственный за инвестирование и управ-
ление имуществом. Он вправе за это взи-
мать плату, но она является символической. 
Один из видов данного финансового инстру-
мента – убывающая Мушарака, названная 
так потому, что участие финансовой органи-
зации со временем уменьшается, поскольку 
клиент выкупает долю совместного пред-
приятия у организации за фиксированную 
цену на протяжении определенного перио-
да времени. При осуществлении программ, 
аналогичных жилищным ипотекам, ино-
гда используются структуры, включающие 
в себя убывающую Мушарака, по аналогии 
со сделками с оборотными фондами и пред-
экспортным финансированием. Мушарака 
в исламских банках (рис. 3).

Мудараба – это инвестиционные согла-
шения, по которым инвестор или группа ин-

весторов (раб-аль-маль) передают денежные 
средства управляющему (мудареб), который 
проводит экспертизу и управляет инвести-
ционным фондом за вознаграждение, исчис-
ляемое обычно на основе распределяемого 
дохода. Мудараба может быть использована 
для объединения в синдикаты других фи-
нансовых соглашений, таких как мурабаха 
или иджара. 

Члены синдиката назначают раб-аль-
маль и агента, действующего в качестве Му-
дараба, заключающего договор напрямую 
с покупателем. Однако на практике традици-
онный агентский договор по использованию 
инвестиций обычно соответствует требова-
ниям шариата, и синдикат предпочитает его 
использование. 

Мудараба широко используется для уч-
реждения инвестиционных фондов. Счета 
розничных банков, соответствующие тре-
бованиям шариата (например, текущий счет 
в Исламском банке Британии), часто кон-
струируются как Мудараба, при этом кли-
енты выступают в качестве раб-аль-маль, 
а банк – мудареб. На рисунке 10 представле-
ны основные принципы договора Мудараба.

При заключении договора Мудараба 
рассматривается только наличная денежная 
масса, нельзя вносить долги. Если вносит-
ся другое имущество, как, например, не-
движимость, товар и т.д., то он должен быть 
оценен в денежном эквиваленте в момент 
подписания договора о совместном бизнесе. 
Предприниматель должен иметь возможность 
свободно зарабатывать, но может поставить 
условия, в соответствии с которыми собствен-
ник разрешает использование своих денег. 

Принцип распределения прибыли строго 
в долевой пропорции в соответствии с усло-
виями договора. Таким образом, нельзя ого-
варивать долю прибыли предпринимателю 
в виде определенной денежной суммы (день-
гами, как например: 1000 руб. или товаром, 
как например: одна из машин), т.к. в таком 
случае он становится наемным работником 
и не имеет никакого отношения к совмест-
ному бизнесу. Кроме того, возникает риск, 
что одна из сторон получит прибыль сполна, 
а другая не получит ничего, а это есть не-
справедливость. Также нельзя оговаривать 
одной из сторон долю прибыли в виде доли 
и определенной суммы, как например: 50% 
плюс 1000 руб.

Распределение прибыли происходит по-
сле вычета всех издержек, то есть из чистой 
прибыли совместного бизнеса. Таким обра-
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зом, капитал, вложенный собственником в са-
мом начале, не участвует в распределении. 
Время распределения обоюдно оговаривает-
ся между обеими сторонами в договоре.

Что касается убытка, то до момента рас-
пределения прибыли или до расторжения 
договора любой убыток вычитывается из об-
щей прибыли. В том случае, если убыток пре-
вышает общую прибыль, то убыток вычиты-
вается как из прибыли, так и из вложенного 
капитала. В случае полного убытка, ученые 
единогласны в том, что убыток несет только 
собственник капитала. Работающий с этим 
капиталом управляющий несёт убыток в том, 
что он ничего не получает за свою работу, тем 
самым он теряет своё время и усердия. Та-
ким образом, предприниматель не возмещает 
убыток капитала из своих денег, при условии, 
что он не нарушал условий договора и не про-
являл небрежности в работе. Таким образом, 
лицо, которое внесло капитал, теряет деньги, 
а предприниматель, участвовавший в деле, 
теряет время и трудоемкость.

Мудараба может принимать форму сдел-
ки реализации мудариб с финансировани-
ем Раб-Аль-маль, это учитываются между 
ними после продажи товаров, или не может 
принимать форму постоянного партнерства 
до конца цели Мудараба, это устанавлива-
ется между ними в конце каждого финансо-
вого периода в соответствии с принципами 
и согласованные между сторонами.

Мгараса – собственник земли дает свою 
землю тем, кто занимается сельскохозяй-
ственной деятельностью и выводятся с раз-
делением между двумя сторонами в соот-
ветствии с соглашением. Мгараса является 
одним из видов финансирования, которые 
не были использованы исламскими банками.

Таким образом, обязательным является 
соблюдение запрета на спекулятивный до-
ход (ссудный процент) (риба), исключение 
элементов неопределенности (гарар) и азар-
та (майсир) из деятельности компании.

Исламский банкинг запрещает выпла-
ту и получение процентов за кредит [11]. 
Вследствие этого в кредитном договоре за-
прещено закладывать условие о выплате за-
емщиком процентов за кредит независимо 
от результата кредитуемого мероприятия. 
Но разрешено начисление комиссионных 
или фиксированных платежей за предо-
ставление услуги, а также вознаграждение 
вкладчика частью полученной прибыли. 
Даже если у заемщика имеется ликвидное 
имущество, достаточное для полного обе-

спечения кредита, банк не должен брать 
в залог имущество на всю сумму (макси-
мум – на 60%), поскольку иначе считается, 
что банк ничем не рискует в этой сделке 
и поэтому не имеет права на доход.

Кроме того, что также важно, в случае 
просрочки возврата кредита или при невы-
полнении заемщиком других условий дого-
вора в установленные сроки не допускает-
ся увеличение платы за кредит, поскольку 
считается что это – «эксплуатация нуж-
ды должника».

Исламскими банками выработаны три 
основные правовые формы ведения банков-
ских операций, согласующихся с предписа-
ниями ислама [15].

Первая называется «Мудараба» (разбить 
надвое, разделить) – контракт партнерского 
финансирования, согласно условиям, кото-
рого одна сторона обеспечивает трудовое 
участие, а вторая сторона – капитал и озна-
чает участие в прибылях. 

Второй вид операций называется «Муша-
рака» (партнерство, вместе делать что-либо) – 
инвестиционное партнерство, в котором ус-
ловия разделения прибыли согласовываются 
заранее и потери приписываются к инвестиро-
ванной сумме, и представляет собой зеркаль-
ное отражение первой операции. Применяется 
при финансировании банками различных про-
ектов и при вложениях в ценные бумаги.

Третий вид операций называется «Му-
рабаха» (буквально в переводе – перепро-
дажа) – потребительский кредит. Клиент 
обращается с просьбой в банк, после чего 
заключается договор типа договора купли-
продажи, в соответствии с которым клиент 
обещает купить определенный товар, а банк 
обещает продать этот товар, после чего банк 
закупает товар, который затем продается 
клиенту несколько дороже, чем был куплен 
банком, и, как правило, в рассрочку.

Такой тип сделок применяется при фи-
нансировании внешнеторговых операций: 
по просьбе импортера банк открывает ак-
кредитив на зарубежного поставщика. Когда 
банк обычным порядком получает сообще-
ние об отгрузке, товары «снова продаются» 
импортеру, при этом точно определяется 
прибыль, вычисляемая как процент от стои-
мости импортируемых товаров.

В результате проведенного исследования 
выявлены основные концепции исламских 
финансов в системе кредитования, отлича-
ющих от системы кредитования в традици-
онных банках по следующим параметрам:
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1. Исламское кредитование снижает риск 
для клиента, так как распределяет его по двум 
компонентам, а именно, работе и капиталу.

2. Прибыль связана с риском, потому 
что капитал не заслуживает возврата, если 
он не участвует в производственном процессе.

3. Возможность включения основного ка-
питала в производственный процесс в обмен 
на заработную плату или долю в прибыли.

4. Традиционный перевод несет убытки 
только организатору, а исламские финансы 
участвуют и в прибыли, и в убытке.

По результатам исследования следует 
отметить, что теория ограничений пред-
ставляется собой методологию управле-
ния, согласное которой, ни одна из произ-
водственных системы не сможет сработать 
быстрее самой медленной своей составля-
ющей. Иными словами, производственный 
участок, работающий с минимальными ско-
ростями или рабочее место, которое явля-
ется наименее производительным, задаются 
темпы всему производственному процессу, 
являясь для него ограничением.
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